Niet vragen naar huwelijksvermogensrecht:

Aansprakelijkheid
financieel adviseur

Eind 2010 heeft de Rechtbank in Utrecht een uitspraak
gedaan over een kruislings afgesloten levensverzeke-
ring. De betrokken financieel adviseur werd daarin

veroordeeld de schade die cliénten hadden geleden te

vergoeden.
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Die uitspraak is op zich voor u al van belang,
maar belangrijker is de redenering van de rech-
ter in verband met het nieuwe huwelijksvermo-
gensrecht. Als adviseur kunt u nu wel heel snel
aansprakelijk gesteld worden.

Zaak in het kort
Waarschijnlijk kent u de zaak al, maar voor de volle-
digheid beschrijf ik deze toch kort. Het handelde om
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NOTARIEEL

Aantekenen dat u gevraagd heeft of uw cliénten getrouwd zijn en of zij
huwelijkse voorwaarden hebben opgesteld

een levensverzekering die in 1986 was gesloten. Om
successierechten te vermijden had de adviseur de po-
lis kruislings afgesloten. Dit zou een belastingdruk-
kend effect hebben omdat het om samenwoners ging.
Vervolgens zijn partijen in 2000 getrouwd zonder het
maken van huwelijkse voorwaarden. Daardoor is er
(bijna) per definitie premie betaald door het verze-
kerd lijf en de begunstigde samen. De uitkering werd
daarom belast op grond van art. 13 Successiewet toen
één van de echtelieden in 2007 overleed.

De verzekeringnemer was daar niet blij mee en stelde
de financieel adviseur aansprakelijk. De redenatie
daarvoor was eenvoudig. De adviseur was namelijk
nadat het huwelijk was gesloten nog langs geweest voor
een gesprek en had toen niet aan de orde gesteld dat
er staande huwelijk alsnog huwelijkse voorwaarden
gemaakt moesten worden om weer in aanmerking te
komen voor de vrijstelling van successierecht voor wat
betreft de polis. Dit werd de adviseur aangerekend
door de rechter die hem liet opdraaien voor de (belas-
ting)schade die de verzekeringnemer had geleden.

Omdat u hecht aan een goed contact met uw
cliénten zult u ook met enige regelmaat contact met
hen opnemen. Daarbij neemt u waarschijnlijk de fi-
nanciéle positie van hen door en kijkt of er aanpassin-
gen nodig zijn in hun verzekeringen. Vanuit een com-
mercieel oogpunt kan deze after-sale heel nuttig zijn.

After-sales

Maar als ik de uitspraak van de Utrechtse rechter
combineer met de snelheid waarmee huwelijkse
voorwaarden gemaakt of aangepast kunnen wor-
den, dan kan deze after-sales u juist veel geld kos-
ten. Zowel bij bestaande cliénten, maar ook bij
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nieuwe relaties zult u nadrukkelijk aandacht moe-
ten besteden aan hun huwelijksvermogensregime.

Sinds invoering van de zogeheten Derde Tranche
van het huwelijksvermogensrecht per 1 januari jl.
is het namelijk stukken simpeler en vooral snel-
ler geworden om tijdens het huwelijk huwelijkse
voorwaarden te maken en aan te passen. De voor-
afgaande goedkeuring van de rechter is niet meer
nodig. Een bezoek aan de notaris voor een be-
spreking en een tweede bezoek om de huwelijk-
se voorwaarden te tekenen zijn voldoende.

In uw adviespraktijk zult u dus moeten aantekenen
dat u gevraagd heeft of uw cliénten getrouwd zijn en
of zij huwelijkse voorwaarden hebben opgesteld.

Vastleggen

Antwoorden zij bevestigend op de eerste en nega-
tief op de tweede vraag, dan rest u maar één actie
om uw aansprakelijkheid te beperken: Leg vast dat
u uw cliénten heeft doorgestuurd naar de notaris
om snel huwelijkse voorwaarden op te stellen, zo-
dat zij weer voldoen aan de eisen van het Premie-
splitsingsbesluit van 14 december 2010.

Oproep
Heeft u vragen van juridische aard?

Mail uw vraag naar
dehypotheekadviseur@kluwer.nl

Mr. Ernst Loendersloot
is kandidaat-notaris en schrijft regelmatig columns over
notariéle en juridische kwesties voor ondermeer De Tele-
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